	уКАжИТЕ СВОЙ АДРЕС И бЛИжАЙШУю СТАНЦИю МЕТРО

	Телефон X-XXX-XXX-XX-XX • Электронная почта XXXXXXXXX@XXXXXX.XX


иванов иван иванович
	Сведения о себе

	
	· Год и место рождения:      XX.XX.19XXг.    г. Москва
· Прописка/проживание:     г. Москва, XXXXXXXXXXXX
· Семейное положение:        женат
· Дети:                                   нет 

	Желаемая должность

	
	Менеджер по продажам строительной техники. Менеджер по развитию направления. 
Желаемый оклад от 25000 рублей на испытательный срок, далее по результатам продаж. 

	Цель

	
	Работа в стабильной, производственно-торговой московской компании. Желаемая деятельность: развитие новых направлений продаж, формирование, ведение и расширение клиентской базы, увеличение прибыли посредством привлечения крупных клиентов, проведения рекламных кампаний, маркетингового планирования. 
Мотивация: возможность профессионального развития и карьерного роста в рамках компании. Возможность долгосрочной работы в организации.  

	Образование

	
	XX.19XX-XX.20XXг.г.
          Московский государственный университет XX           г. Москва   Факультет:  
Квалификация:  Менеджер гостиничного и туристического бизнеса по специальности: «Менеджмент организации»
Диплом государственного образца о высшем образовании 

	Профессиональные навыки

	
	Специалист в сфере закупок и продаж с общим стажем коммерческой деятельности 6 лет. Имею опыт поиска и привлечения клиентов на различные группы товаров, а также поиска поставщиков. Ключевые навыки: знание правил сертификации оборудования, деталей машин и механизмов в уполномоченных органах по стандартизации и сертификации РФ. Опыт планирования поставок на производственные предприятия оборудования отечественных и зарубежных производителей. Разработка логистики закупок и поставки оборудования. Умение анализировать конкурентоспособность продаваемого продукта. Опыт проведения презентаций новых видов оборудования и другой продукции.  

	Профессиональный опыт

	
	XX.20XX по Н/В                  ООО  «XXXXXXXXXX»
                                            г. Москва
Профиль деятельности организации: импорт и реализация строительно-дорожной техники
Должность:  Менеджер отдела продаж
Должностные обязанности:  - Поиск и привлечение клиентов, наработка и расширение клиентской базы, построение деловых взаимоотношений. Заключение договоров. Работа с сопроводительной торговой документацией. Организация и контроль отгрузок. Проведение рекламных мероприятий, увеличение объема продаж. Проведение маркетингового анализа, планирование продаж. Отчетность. 

XX.20XX-XX.20XXг.г.                   ЗАО XXXXXXX                                         г. Москва  Профиль деятельности организации: НИИ, разработка технологий авиационного машиностроения. 
Должность: Менеджер по приему делегаций с функциями менеджера по продажам
Должностные обязанности:  - Организация и проведение выставок и презентаций новых видов оборудования. Проведение анализа соответствия оборудования и продукции импортного производства требованиям общероссийских норм и правил. Прием иностранных делегаций. Продвижение продукта на рынке, презентации. Поиск и привлечение клиентов. Прямые продажи. 
XX.20XX-XX.20XXг.г.                          ООО «XXXXX»                                      г. Москва Профиль деятельности организации: строительная компания 
Должность:  Начальник отдела снабжения
Должностные обязанности:  - Закупка оборудования. Поиск поставщиков производителей. Анализ рынка закупаемого продукта. Планирование поставок. Общее руководство по снабжению оборудованием и строительными материалами. Планирование закупок, разработка схем минимизации затрат на закупочную деятельность. Подготовка и проведение конкурсов на поставку оборудования, подготовка договоров, разработка планов капитальных вложений. Проверки организаций поставщиков на предмет соответствия качества продукта требованиям заказа, ТУ, нормативной и технической документации. Транспортная логистика, разработка оптимальных схем перевозок.  Начинал деятельность с должности менеджера по закупкам. 

	Иностранные языки

	
	Английский. Базовый уровень. 

	Работа с компьютером

	
	ПК Уверенный пользователь. Работа со стандартными офисными программами и приложениями. Интернет. 

	Личные качества

	
	Обладаю хорошей коммерческой интуицией, способен находить подход к клиентам, вести переговоры, отстаивать позиции компании. Способен анализировать и прогнозировать. Готов к большим объемам работ и ненормированному графику. Желаю профессионально расти и развиваться в команде профессионалов в перспективной, стабильной компании. 

	Дополнительно

	
	Имею водительские права категории «В», общий стаж вождения 10 лет, личный автомобиль. Действующий загранпаспорт, возможность командировок. 


