	уКАжИТЕ СВОЙ АДРЕС И бЛИжАЙШУю СТАНЦИю МЕТРО

	Телефон X-XXX-XXX-XX-XX • Электронная почта XXXXXXXXX@XXXXXX.XX


иванов иван иванович 

	Сведения о себе

	
	· Год и место рождения:        XX.XX.19XXг.    г. Москва
· Прописка/проживание:      г. Москва, р-н XXXXXX                     

· Семейное положение:         не состою в браке
· Дети:                                    нет 

	Желаемая должность

	
	Руководитель отдела продаж. Руководитель проекта. Желаемый оклад от 30000 рублей на испытательный срок, далее по результатам прибыли.  

	Цель

	
	Работа в развивающейся коммерческой компании средней величины. Приоритетная сфера деятельности: оптовая торговля. Приоритетные группы товаров: элементная база (электронные комплектующие), электронные приборы и электрика, КИПа, электромонтажные изделия. Возможно работа с товарами массового спроса, ТНП, кроме продуктов питания. Желаемая деятельность: увеличение объемов продаж посредством грамотного управления, планирования, формирования сбытовой структуры, привлечения крупных клиентов, обучения менеджеров по продажам. Мотивация: возможность карьерного и профессионального роста, реализация управленческого потенциала и торгового опыта, руководство отделом продаж. 

	Профессиональные навыки

	
	Специалист в сфере организации сбытовых структур и привлечения крупных клиентов, с опытом более 12 лет. Имею опыт работы с поставщиками, хорошо ориентируюсь в коммерческой деятельности предприятия. Имею собственную наработку клиентской базы (более 200 клиентов) по направлению электроники.  Знаю основы маркетингового планирования. Ключевые навыки: обучение (на практике) менеджеров по продажам; увеличение продаж; создание/реструктуризация структуры отдела сбыта; контроль и улучшение технологии продаж. Профессиональным достижением на данный момент считаю организацию бесперебойного товарооборота посредством грамотного выявления потребностей клиента (закупаемый товар реализовывался на 95%). 

	Профессиональный опыт

	
	XX.20XX-XX.20XXг.г.
                               ОАО «XXXXX»                      
                      г.Москва Профиль деятельности организации: производство электронных блоков для военной техники и городских АТС
Должность: Начальник отдела материально-технического снабжения
Должностные обязанности:  -  Реструктуризация отдела. Разработка системы мотивации.   Управление процессом закупок. Анализ рынка поставщиков. Общее управление отделом (в подчинении 28 человек). 
XX.20XX-XX.20XXг.г.                                         ТД  «XX»                                             г. Москва  Профиль деятельности организации: оптовая продажа электронных компонентов
Должность: Старший менеджер отдела продаж 

Должностные обязанности:  - Прямые продажи. Наработка и расширение клиентской базы. Выявление клиентских потребностей и увеличение объема продаж. Планирование закупок товара под потребности клиента. Планирование продаж посредством аналитики и доп. соглашений от клиента на поставки. Урегулирование спорных вопросов по работе с клиентами. Обучение менеджеров, контроль их дальнейшей работы, помощь по всем вопросам, относительно продаж. 
Достижения: наработка клиентской базы с «0», лидирование по продажам, карьерный рост, фактически выполнял работу зам. руководителя отдела. 
XX.19XX-XX.20XXг.г.                                     XXXXXXX                                                    г. Москва Профиль деятельности организации: холдинг, подразделение занималось реализацией и  гарантийным ремонтом холодильников
Должность: Начальник отдела продаж
Должностные обязанности:  - Прием товара из Минска. Документальное сопровождение сделок. Реализация товара через розничные магазины. Прямые продажи со склада. Транспортная логистика. Урегулирование организационных и технических вопросов относительно поставок и продаж. Разрешение вопросов с дебиторской задолженностью. Организация и управление гарантийным отделом (3 человека). Обеспечение расходной части для гарантийного ремонта. 

	Образование

	
	XX.19XX-XX.19XXг.г.                                        СПТУ № XX
                                                  г. Москва               
Специальность: радиомонтажник связи по монтажу радиооборудования
Государственный диплом о среднем специальном образовании.  Подготовка к объектам: Останкино, Шаболовка, Октябрьское поле и оба Московских кольца. 
В период с 20XX по 20XX г.г.  прослушал ряд тренингов по темам: «Управление продажами», «Продажи и деловые взаимоотношения», «Успешный менеджер», «Антикризисное управление». 

	Работа с компьютером

	
	ПК Уверенный пользователь. Владею всем пакетом офисных программ. 1C «Торговля и склад». 

	Иностранные языки

	
	Английский. Свободно перевожу техническую документацию. 

	Личные качества

	
	Обладаю высокими коммуникативными навыками, способностью чувствовать людей, что гарантирует мне успешные переговоры на любом уровне.  Владею навыками управления, способен находить контакты, как с подчиненными, так и руководством, направляя свою деятельность исключительно на интересы компании. По психологическому складу являюсь аналитиком, с большим удовольствием передаю опыт начинающим менеджерам, во всех ситуациях сохраняю лояльность к компании, ее корпоративным ценностям и целям. Готов к серьезной, руководящей работе. 

	рекомендации

	
	XXXXXXXXXXXXXX, генеральный директор ТД «XXXXX».  Тел: (XXX) XXX-XX-XX.
XXXXXXXXXXXXXXX, начальник отдела кадров ОАО «XXXXXXX» 


